QUIZ O PIENIADZACH

Wiasny biznes

10 pytan. W kazdym tylko jedna odpowiedz jest dobra. Klucz na kohcu.
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Quiz o pieniadzach: Wiasny biznes

Strona 1 z 2. Zakresl poprawng odpowiedz. Imie:

1. Kim jest przedsiebiorca?
a) Kims, kto tylko kupuje.

b) Osobg, ktéra pracuje tylko w szkole.

c) Osobg, ktéra prowadzi wtasny biznes.

2. Jak liczymy zysk?
a) Przychdéd minus koszty.
b) Koszty minus przychdd.
c) Przychéd plus koszty.

3. Kim jest klient?
a) Osobg, ktéra robi reklame.

b) Osobg, ktéra kupuje produkt lub ustuge.
c) Osobg, ktéra go produkuje.

4. Dobry biznes zaczyna sie od...
a) reklamy w telewiz;ji.

b) kupna drogiego sprzetu.

Cc) sprawdzenia, czy ktos tego potrzebuje.

5. Co to jest strata?
a) Zakup za duzej liczby rzeczy.

b) Sytuacja, w ktérej koszty sg wieksze niz przychody.
c) Sytuacja, w ktérej zysk jest duzy.

Gtéwkownia - glowkowniadruk.pl



Quiz o pieniadzach: Wiasny biznes

Strona 2 z 2. Zakresl poprawng odpowiedz. Imie:

6. Po co jest reklama?
a) Aby ukry¢ produkt.

b) Aby poinformowac¢ o produkcie i zacheci¢ do kupna.

c) Aby policzy¢ koszty.

7. Ktdry koszt nie zalezy od liczby sprzedanych sztuk?
a) Sktadniki do jednego ciasta.

b) Opakowanie jednej sztuki.

c¢) Wynajem stoiska na kiermaszu.

8. Czym jest marka?
a) Nazwa i wizerunkiem, po ktérych klienci rozpoznaja firme.

b) Rodzajem podatku.
c) Tylko logo.

9. Co zrobi¢, gdy klient jest niezadowolony?
a) Obwiniac klienta.

b) Wystucha¢ go i sprébowac naprawic¢ problem.

c) Zignorowac go.

10. Dlaczego wazne jest liczenie kosztéow?
a) Nie jest wazne.

b) Aby wiedzie¢, jakg cene ustali¢, zeby zarobic.

c) Aby nie ptaci¢ podatkéw.
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Klucz odpowiedzi

Quiz o pienigdzach: Wtasny biznes

1. c) Osobg, ktéra prowadzi wtasny biznes.

2. a) Przychéd minus koszty.

3. b) Osobg, ktéra kupuje produkt lub ustuge.

4. c) sprawdzenia, czy ktos tego potrzebuje.

5. b) Sytuacja, w ktdrej koszty sg wieksze niz przychody.

6. b) Aby poinformowac o produkcie i zacheci¢ do kupna.

7. c) Wynajem stoiska na kiermaszu.

8. a) Nazwag i wizerunkiem, po ktérych klienci rozpoznaja firme.
9. b) Wystuchad go i sprébowac naprawic¢ problem.

10. b) Aby wiedzied, jakag cene ustali¢, zeby zarobic.
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